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Ceoaka

El Sales Area Manager impulsa el rendimiento de las ventas al liderar un equipo comercial diverso y comprometerse con las partes interesadas clave para impulsar
experiencias personalizadas para los clientes y ofrecer valor. Reclutan, desarrollan, retienen y entrenan a las personas para cumplir con éxito los objetivos estratégicos
y comerciales del territorio. Inculcan una cultura de alto rendimiento y responsabilidad que inspira y motiva al equipo a ejecutar la estrategia y las tacticas de marca
centradas en el cliente de una manera ética y conforme. El FLM lidera, ejecuta y da seguimiento a la estrategia y las tacticas de marca en sus regiones, compartiendo
conocimientos sobre el terreno para impulsar el cliente, el compromiso y el rendimiento.

About the Role

Responsabilidades:

Liderar y desarrollar un equipo comercial de alto desempefio, impulsando el cumplimiento de los objetivos de ventas y negocio.

Traducir la estrategia nacional en planes territoriales efectivos, asegurando una ejecucién consistente y alineada con los objetivos de la compania.

Analizar datos e insights del mercado para optimizar decisiones comerciales y mejorar los resultados del territorio.

o Realizar coaching continuo en campo, fortaleciendo las capacidades de ventas, ejecucién y liderazgo del equipo.

« Gestionar el desempefio mediante objetivos claros, retroalimentacién continua y planes de desarrollo individual.

» Colaborar con equipos multifuncionales y stakeholders clave para maximizar la experiencia del cliente y generar valor para pacientes y profesionales de la salud.
« Promover una cultura ética, inclusiva y orientada al cliente, garantizando el cumplimiento del Cédigo de Etica y las politicas de la compafiia.

Perfil Ideal:

« Experiencia sélida liderando equipos comerciales dentro de la industria farmacéutica, salud o sectores relacionados.

» Fuerte capacidad de liderazgo, coaching y desarrollo de talento, con historial de construccién de equipos de alto desempefio.
« Excelentes habilidades analiticas y de toma de decisiones basadas en datos para impulsar resultados comerciales.

« Capacidad para gestionar entornos complejos, liderar el cambio y colaborar efectivamente con equipos multifuncionales.

¢ Inglés avanzado (oral y escrito), con habilidad para interactuar en entornos regionales.

Why Novartis: Helping people with disease and their families takes more than innovative science. It takes a community of smart, passionate people like you.
Collaborating, supporting and inspiring each other. Combining to achieve breakthroughs that change patients’ lives. Ready to create a brighter future together?
https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture

Benefits and Rewards: Learn about all the ways we'll help you thrive personally and professionally.
Read our handbook (PDF 30 MB)
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International

Business Unit

General Management

Mecto

Konymbéusa

Cant

Bogota (Pharmaceuticals / GDD / NTO / CTS)
Company / Legal Entity

COO01 (FCRS = CO001) Novartis de Colombia S.A
Functional Area

Mpoaaxu

Job Type

Full time

Employment Type

Regular (Gerente de Ventas)

Shift Work

No
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https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture
https://www.novartis.com/sites/novartis_com/files/novartis-life-handbook.pdf
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