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Estamos em busca de um(a) profissional para atuar na area de oncologia, com foco em cancer de mama metastatico, no mercado privado. A posicéo tera forte atuacéo
em Minas Gerais, com base em Belo Horizonte, e exige alta disponibilidade para viagens.

Buscamos um perfil Pleno ou Sénior, com forte capacidade de aprendizado, orientagéo a resultados e atuagao colaborativa, que queira fazer parte de um ambiente
dinamico e desafiador, contribuindo ativamente para a evolugdo do cenario atual.

About the Role

#LI-Onsite
Area Terapéutica: Oncologia — Cancer de Mama (Indicacdo Metastatica)
Localizacao: Minas Gerais — Base em Belo Horizonte (BH)

Modelo: Campo | Viagens frequentes

Principais responsabilidades

. Personalizar e orquestrar jornadas de engajamento do cliente para HCPs-alvo, refletindo as
preferéncias do cliente, aproveitando o conteudo disponivel e varios canais de engajamento;

o Construir o engajamento trabalhando em parceria com os HCPs para desenvolver uma colaboragéo sustentada ao longo do tempo para a Novartis;
« Atuar no mercado privado com foco naindicac@o metastatica de cancer de mama;

o Desenvolver e executar estratégias paracontas-chave;

Construir relacionamento sélido e influéncia com médicos e stakeholders estratégicos;

Contribuir para a mudanca de cenario, demonstrando impacto real por meio de agdes estratégicas e resultados concretos;

Trabalhar de forma integrada e colaborativa com areas internas, alinhando estratégia, execugdo e desenvolvimento;

« Gerenciar uma rotina intensa de viagens, com organizagao, disciplina e foco em performance;

« Agir com integridade e honestidade, tratando clientes e colegas de maneira transparente e respeitosa, com intengdes claras.

Requisitos essenciais para essa vaga:

« Formacéo superior completa;

Experiéncia prévia na indUstria farmacéutica e/ou no setor de saude;

« Conhecimento do ecossistema de salde brasileiro, incluindo mercados publico e privado;
Experiéncia comprovada com produtos imunobioldgicos;

« Vivéncia como Sales Representative em areas de especialidade e terapias de alto custo;

o Forte experiéncia em atuagdo em campo, com disponibilidade e adaptagao a viagens frequentes.

Vocé se destacara se tiver:
« Experiéncia prévia com terapias oncolégicas

Por que a Novartis? Nosso objetivo é reimaginar a medicina para melhorar e prolongar a vida das pessoas e nossa visao é nos tornar a empresa de medicamentos
mais valorizada e confidvel do mundo. Como podemos conseguir isso? Com nossas pessoas. Sao nossos colaboradores que nos impulsionam a alcangar nossas
ambigdes. Faga parte desta missao e junte-se a nés! Saiba mais aqui: https://www.novartis.com/br-pt/talentos/nossa-cultura-valores

Vocé recebera: Salario competitivo, bénus anual, seguro de vida, planos de aposentadoria, atividades de bem-estar, acordos de trabalho flexiveis, day off de
aniversario, licenga parental, vale alimentacéo/refei¢éo, plano de saude, plataforma de reconhecimento de funciondrios, Gympass, grupos de afinidade para
funcionarios e ferramentas de desenvolvimento. Se quiser conhecer mais de nossos beneficios, vocé pode acessar o Novartis Life Handbook:
https://www.novartis.com/careers/benefits-rewards

Compromisso com a Diversidade e Incluséo: A Novartis estd empenhada em construir um ambiente de trabalho inclusivo e com equipes diversificadas que
representem os pacientes e as comunidades que atendemos.

Junte-se a Rede Novartis: se essa posicao nao for adequada a sua experiéncia ou objetivos de carreira, mas vocé deseja ficar conectado para saber mais sobre a
Novartis e nossas oportunidades, acompanhe nossa pagina

Why Novartis: Helping people with disease and their families takes more than innovative science. It takes a community of smart, passionate people like you.
Collaborating, supporting and inspiring each other. Combining to achieve breakthroughs that change patients’ lives. Ready to create a brighter future together?
https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture

Benefits and Rewards: Learn about all the ways we'll help you thrive personally and professionally.
Read our handbook (PDF 30 MB)
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